el prospecto pregunta:

¢Por qué deberia comprarte?

¢Por qué deberia comprar lo que necesito contigo?

Dame razones para comprarte, pero no me digGS que te compre



Una buena idea sin una buena imagen es dificil de vender

Lo que eres debes parecerlo.



5

Comportamiento
post compra.

1

Reconocimiento de
la necesidad.

Proceso de
decision de
4 compra

Decision de compra.

2

Busqueda de la
informacioén.

3

Evaluacion de
alternativas.



mejores




IDENTIDAD

imagen+opiniéon

La imagen se convierte en una
opinién. Se origina una hipétesis: es o
no es.

PERCEPCION

estimulo+receptor

La percepcion es el resultado de la
estimulacién, la cual es captada por
una persona.

REPUTACION

identidad+tiempo

Si los estimulos son constantes y estdn
en constante renovacion. A lo largo
del tiempo se traduce como una
reputacion.

IMAGEN

percepcién+mente

Una vez percibido, se origina una
decodificacion mental, dando como
resultado una imagen.



Ser reconocible y diferenciarte de la competencia.
Conectar con tu cliente ideal.

Generar confianza y posicionar tu marca en el mercado.



Marca:. »
Identificacion
comercial.

Branding:.
construccion de

imagen de marca.

Imagen: .
Decodificacion
mental de una
percepcion.

Conocido Refresco

Ceneocide Aietresce
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CREANDO MARCAS

queremos conocerte,
participar en tu proyecto y

llevar tu negocio al siguiente nivel.

+52 446 103 3070
hola@brandeal.mx
www.brandeal.mx



